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甩手掌柜后台系统促销管理 

1. 优惠券资料 

目前系统有微信卡券和优惠券二种券资料，您可以在系统新增券资料进行券促销。 

菜单路径：促销管理—优惠券资料 

 
1.1 优惠券 

优惠券资料用于门店实体券促销方式，您可在系统定义券面值进行发放，门店根据发放券

资料进行核销。 

菜单路径：促销管理—优惠券资料—优惠券 

新增：点击“新增”进入新增券页面，填写券编码、券名称、券金额有效时间。 

 
设置参与门店：将活动区域或门店添加到右边区域。 



                                                    江苏睿博数据技术有限公司 

 
1.2 微信卡券 

您可以通过微信卡券进行微信券促销，首先需要将券资料在后台系统新增券资料。 

菜单路径：促销管理—优惠券资料—微信卡券 

 
注释： 

编辑：编辑微信券资料； 

投放：将微信券资料投放至发券规则 

领券明细：查询用户领券详情。 
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创建微信卡券：系统有折扣券、代金券、兑换券三种微信卡券，点击“创建微信卡券”进

入微信卡券创建页面。选择卡类型、设置卡券颜色、适用商品、执行时间等信息。 

 
注释： 

折扣券：创建折扣率券，用户可以根据系统设置的券折扣率享受折扣优惠。 

代金券：抵扣现金券，用户可以根据代金券面值享受优惠。 

兑换券：设置券兑换相应的商品。 

卡券展示信息：设置卡券展示信息，包括券封面图片、封面介绍等信息。 
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2. 发券规则 

您可以在发券规则中新增微信卡券发券规则，门店根据系统创建规则进行微信卡券发放。 

菜单路径：促销管理—发券规则 

 
创建券规则：您可以创建消费赠券、开卡赠券、储值赠券三种规则。 

1）消费赠券：选择消费赠券类型、设置赠送条件、赠送规则（券资料）、购买商品、执行时

间等信息。 
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2）开卡赠券：选择开卡赠券类型，设置规则名称、可用时段等信息。 
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3）储值赠券：选择储值卡赠券类型，设置规则名称、储值规则、优惠券等信息。 

 

3. 微信发券 

您可在后台系统给指定的微信会员进行发券。 

菜单路径：促销管理—微信发券 

 
发券：选择会员点击“发券”进入发券页面，选择发卡类型、优惠券名称。 
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4. 套餐 

您可在后台指定促销套餐，分为固定套餐和可选套餐，门店可下载此套餐进行销售；支

持新增、删除套餐。 

菜单路径：促销管理—套餐 

 
新增套餐：进入套餐界面，点击“新增”按钮，新增促销套餐。 
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(1)新增套餐界面，填写套餐名称、选择套餐类型，填写套餐金额。 

 

注释： 

 套餐类型：有固定套餐和可选套餐，固定套餐是在售卖时，将套餐当成一种商品出售，顾客必须购买

整个套餐商品才享受折扣；可选套餐是指套餐中有主选商品和可选商品，主选商品必须选择，可选商

品可根据顾客需求自由选择。如果选择固定套餐类型，则只需添加主商品；如果选择可选套餐类型，

会自动增加一栏“可选商品”，需添加主商品和可选商品。 
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 套餐金额:有固定套餐金额和合计套餐内商品金额 2 种，若选择固定套餐金额则在套餐金额中填写金

额；若选择合计套餐内商品金额，则套餐金额不可编辑状态，终端销售系统自动计算固定套餐内金额；

然后在下面设置套餐限制金额。 

 单店允许参与次数：设置每个门店可以参与此活动的次数；例如：设置 1 次，则门店只能售卖此套餐

一次，系统默认为 0 为不限次数。 

(2)选择套餐主商品，在全部商品页面勾选商品，填写促销数量，然后点击“加入已选商品” 

 

(3)在已选商品页面查看套餐主商品，也可删除或批量删除已选商品。 

 
（4）如果选择的套餐类型是可选套餐，则还需设置套餐可选商品，选择“可选商品”标签页

选择商品，操作同上。 
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（5）设置执行时间范围：可选择“指定时间范围”或“任意时间范围”‘ 

指定时间范围：需设置套餐的有效执行时间，具体到年月日+时分秒，或选择每周固定

时间，最后点击“添加”按钮，设置成功。 

任意时间范围：表示不限套餐的有效期。 

 

（6）选择活动参与门店：可选全部门店、指定区域、或指定门店。 

全部门店：表示企业所有门店都可参与此活动； 
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指定区域：表示指定区域的门店都可参与此活动。单击后，下方显示企业区域，勾选参

与区域，点击“添加”按钮即可。 

 

指定门店：表示指定的门店才可参与此活动。单击后，下方显示企业所有门店，勾选参

与门店，点击“选择”按钮即可。 
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（7）选择促销会员：可针对某类会员做套餐促销，如选择指定类别会员，则只有这个类别

会员才能参与活动，其他会员或非会员则不能参与活动。 

 

（8）点击“保存”单据状态草稿状态可进行编辑和删除，点击“提交”按钮，单据为已审

核状态，可进行查看和作废；完成套餐设置，参与门店会自动下载此促销套餐。 

注意：可选套餐的主选商品，不允许重复添加和不允许为空；可选商品，允许重复添加，且相同商品不合

并 

5. 单品促销 

单品促销是指针对特定单品的促销活动（特价、打折或直减），后台设置好单品促销活

动，门店终端自动下载；支持新增单品促销活动、删除单品促销活动。 

菜单路径：促销管理—单品促销 
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6. 满额促销 

满额促销是指针对销售单达到所设置的销售金额的促销活动（满额赠送、折扣等），后台

设置好满额促销活动，门店终端自动下载；支持新增满额促销活动、删除满额促销活动。 

菜单路径：促销管理—满额促销 

 
新增满额促销：进入满额促销界面，点击“新增”按钮，新增满额促销活动。 
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（1）填写满额促销名称、满额促销内容、执行方式、促销类型等。 

 

注释： 

 执行方式：手动选择表示终端在销售促销商品时需在活动中选择促销方式；自动弹出表示终端销

售时，选择促销商品自动弹出商品可参与的活动，选择活动即可 

 促销类型：选择满额折扣，则需在购买商品总额中填写金额，和填写折扣率；选择满额赠送商品

（满 100 元送 1 杯咖啡），则需填写购买商品总额的金额和赠送商品的数量；选择满额加价送（满

100 元加 1 元送 1 杯奶茶)），则需填写购买商品总额的金额、加价金额、赠送商品的数量； 
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 是否允许叠加：达到多个满额条件后，是否可重复享受赠送；例如满 100 元送 1 个杯子，满 200

送 2 个； 

 赠送商品数量：达到满额条件后，赠送商品的数量，例如赠送数量为 2；则可在赠送商品中选择 2

个商品； 

 单店允许参与次数：设置每个门店可以参与此活动的次数；例如：设置 1 次，则门店只能售卖此

套餐一次；0 次可无限次售卖； 

满额折扣： 

 

满额赠送商品： 
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满额加价送： 

 

满额送商品（金额）： 



                                                    江苏睿博数据技术有限公司 

 

（2）促销优惠（赠送）商品，在促销优惠赠送商品标签页，在全部商品中选择赠送的商品，

点击加入到已选商品； 

 
注：促销活动需要设置执行时间、参与门店、促销会员才可提交。 

7. 满量促销 

满量促销是指针对销售单达到所设置的销售数量的促销活动（满量价、折扣等），后台



                                                    江苏睿博数据技术有限公司 

设置好满量促销活动，门店终端自动下载；支持新增满量促销活动、删除满量促销活动。 

菜单路径：促销管理—满量促销 

 
新增满量促销：进入满量促销界面，点击“新增”按钮，新增满量促销活动。 

 

（1）填写满量促销名称、满量促销内容、执行方式、促销类型等。 
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注释： 

 执行方式：手动选择表示终端在销售促销商品时需在活动中选择促销方式；自动弹出表示终端销

售时，选择促销商品自动弹出商品可参与的活动，选择活动即可 

 促销类型：选择满量价 (如：购买 2 杯咖啡，第 2 杯 10 元) ，则需在购买商品数量中填写数量和

优惠金额；选择满量折扣（如：购买 2 杯咖啡，第 2 杯 8 折），则需填写购买商品数量和优惠折扣；

选择满量加价送（如：买满 2杯咖啡加 1 元送 1 杯奶茶），则需填写购买商品数量、加价金额、赠

送商品的数量； 

 是否允许叠加：达到多个满额条件后，是否可重复享受赠送；例如满 100 元送 1 个杯子，满 200

送 2 个； 

 赠送商品数量：达到满额条件后，赠送商品的数量，例如赠送数量为 2；则可在赠送商品中选择 2

个商品； 

 单店允许参与次数：设置每个门店可以参与此活动的次数；例如：设置 1 次，则门店只能售卖此

套餐一次；0 次可无限次售卖； 

满量价： 
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满量折扣： 

 

满 量 加 价 送 ：
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满量赠送商品（金额）： 

 

（2）促销优惠（赠送）商品，在促销优惠赠送商品标签页，在全部商品中选择赠送的商品，

点击加入到已选商品； 
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8. 满减促销 

满减促销是指针对销售单达到所设置的销售数量或者销售金额的促销活动（满量减、

满额减），后台设置好满减促销活动，门店终端自动下载；支持新增满减促销活动、删

除满减促销活动。 

菜单路径：促销管理—满减促销 

 
新增满减促销：进入满减促销界面，点击“新增”按钮，新增满减促销活动。 
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（1）填写满减促销名称、满减促销内容、执行方式、促销类型等。 

 

注释： 

 执行方式：手动选择表示终端在销售促销商品时需在活动中选择促销方式；自动弹出表示终端销

售时，选择促销商品自动弹出商品可参与的活动，选择活动即可 

 促销类型：选择满量减 (如：购买 2 杯咖啡，第 2 杯少 1 元) ，则需填写对应的商品购买数量和优

惠金额；选择满额减（如：满 100 减 5 元），则需填写对应的商品总额和优惠金额；  

 是否允许叠加：达到多个满额条件后，是否可重复享受赠送；例如满 100 元送 1 个杯子，满 200

送 2 个； 
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 单店允许参与次数：设置每个门店可以参与此活动的次数；例如：设置 1 次，则门店只能售卖此

套餐一次；0 次可无限次售卖； 

满量减： 

 

满额减： 

 

9. 买送促销 
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买送促销是指针对销售单达到所设置的销售数量买送促销活动，后台设置好买送 

促销活动，门店终端自动下载；支持新增、作废买送促销活动。 

菜单路径：促销管理—买送促销 

 

新增买送促销：点击“新增”进入新增促销页面，选择促销类型 

（1）填写满减促销名称、满减促销内容、执行方式、促销类型等。 

 

买送： 
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买送赠送商品（金额）： 

 

 


